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RETRAITE Trois ans apres le lancement du nouveau plan d’épargne retraite, 3,5 millions de Francais détiennent un PER dans sa forme
majoritaire, I'assurantiel. Son encours, en progression, reste toutefois marginal au regard du mastodonte que représente I'assurance-vie.

Les innovations qui font pétiller le PER

Marie-Eve Frenay
3 @MarieEveFRENAY

uccesseur des complexes Perco,
s Madelin, PERP et autres, le plan

d’épargne retraite (PER) a fété ses
3 ans le 1 octobre. Un anniversaire promet-
teur. A fin aotit, d'apreés France Assureurs,
qui représente 247 assureurs, soit 99 % du
marché des sociétés régies par le Code des
assurances, 3,5 millions d‘épargnants déte-
naient un PER auprés d’'un assureur, soit
900.000de plus quau I janvier. Ce chiffre ne
tient pas compte des ouvertures émanant
des institutions de prévoyance, des mutuel-
les et des sociétés de gestion, qui font grim-
per a plus de 4 millions le nombre de Fran-
cais détenant un PER.

Toutefois, le PER reste anecdotique au
regard de la manne financiére que repré-
sente 'assurance-vie, enveloppe privilégiée
pour épargner en vue de la retraite. Fin aofit,
les encours sur les PER des assureurs repré-
sentaientseulementl'‘équivalentde 2,4 %des
sommes hébergées sur les assurances-vie :
43,6 milliards d'euros sur les PER assuran-
tiels, contre 1.826 milliards en assurance-vie.

Pour capter cette clientele, plusieurs
acteurs de épargne lancent en ce moment
leur propre enveloppe. « Le plan d’épargne
retraite individuel est devenu un incontourna-
ble del'épargneretraite avec une forte dynami-
que aupres des actifs, souhaitant faire valori-
ser leur capital retraite, le transmettre ou
encore pour protéger leurs proches »,explique
le groupe de gestion privée Meeschaert,quia
annoncé le 19 septembre la création d'un
PER destiné a une clientele haut de gamme
en partenariat avec I'assureur UMR.

+ UNNOUVEAU PER LOW COST

Maisla promotion du PER émaned’abord de
sociétés récentes, a I'image de Nalo. Cette
entreprise de conseil en investissement
financier s'est lancée commercialement
en 2017 avec une assurance-vie en gestion
pilotée personnalisable et s’est ouverte le
6 octobre au plan dépargne retraite. « Nous
avions prévu de lancer d’abord une assurance-
vie pour les enfants. Mais nous avons revu
notre stratégie pour proposer en priorité le
PER, constatant que la préparation de la
retraite arrivait en téte des projets de nos cli-
entsdevantl'achat de la résidence principale et
le financement des études », explique Numa
Jequier, président de Nalo. Bien que le client
moyende Naloaitseulementla trentaine, cet
objectif retraite n'étonne pas son dirigeant
quilejustifie parlabaisseattendue du niveau

Le plan d’épargne retraite séduit

toujours plus d’épargnants

Var. 2021/2020, en %

Assurés en cours, Cotisations,

en milliers

2019 2020 2021

deviealaretraite. Selon les derniéres projec-
tionsdu Conseil dorientation desretraites, le
taux de remplacement (le rapport entre la
pension de retraite et la moyenne des 12 der-
niers salaires) pour un salarié du secteur
privé né dans les années 1950 était de 74,8 %.
Ce pourcentage pourrait baisser a 66 % pour
les salariés nés dans les années 1980.

«Notre PER s'inscrit dans la droite lignée de
notre assurance-vie, ce, d'abord sur notre posi-
tionnement sur les frais bas », indique Numa
Jequier. Frais denveloppe, de gestion pilotée
et des unités de compte compris, le cofit
annuel séleveal,6 % commeson concurrent
Yomoni. Les mandats de Nalo sont compo-
sés d’ETF qui répliquent des indices bour-
siers et dont la gestion est, de fait, moins oné-
reuse que les supports de gestion active. Le
contrat de Nalo, assuré par Apicil, est
dépourvu de frais sur versement. En plus de
lagestion pilotée dite « horizon », obligatoire
dansle cadre du PER, il propose la construc-
tion d’'une allocation personnalisée de la
méme maniere que pour son assurance-vie.

+ DES OUTILS AU SERVICE

DE LEPARGNANT

Unautre nouveau venu sest spécialisé exclu-
sivement sur le PER. « Avec Monaliza, nous
créons un pure player de I'épargne retraite qui
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apourvocation, via plusieurs outils de simula-
tion développés en interne, d’accompagner les
Frangais, salariés ou non, dans la création
d’un PER qui soit adapté a leurs profil et atten-
tes », explique son cofondateur John Elalouf.
Il revendique actuellement 1.600 personnes
sétant préinscrites cet été. Rien d’original
cOté produit, il s'agit d'un PER assurantiel
garanti par GAN. Mais pour John Elalouf,
l'originalité de sa start-up est ailleurs.

Ce courtier en assurance propose plu-
sieurs portes dentrée aux internautes : « Un
premier simulateur destiné a ceux qui savent
combien ils veulent épargner réguliérement
pour leur permettre d’estimer le capital dispo-
nible a la retraite, un centré sur la réduction
d’'impot du PER, etledernier est une projection
des revenus a la retraite en fonction du statut,
de la profession ou encore de la situation fami-
liale. » A 1a différence de beaucoup de cour-
tiersenligne, Monaliza applique desfrais sur
versement de 1,5 % a 2 %. Ces frais sajoutent
aux frais de gestion annuels, représentant
quelquel,5 %selonlesunités decompterete-
nues, essentiellement des ETF et des fonds
profilés. « Je ne lance pas une fintech pour
faire du zéro frais. Nous voulons offrir un réel
accompagnement humain, avisé et individua-
lisé, qui nous différencie des acteurs purement
digitaux », justifie John Elalouf

La simultanéité de ces lancements n'est

pas un hasard. Comme tout produit inté-
grant un avantage fiscal (les versements
volontaires sur un PER sont déductibles des
revenus imposables dans la limite de 10 %
des revenus professionnels), les ouvertures
sont plus importantes en fin d'année.

* DUPRIVATE EQUITY

DANS LE PER

Proposant déja d'un PER depuis 2020,
Yomoni, pionnier de l'assurance-vie en ligne
100 % ETF, profite aussi de cette rentrée pour
annoncer la montée en gamme de son
contrat. Les détenteurs d'un PER - dont la
particularité est détre un PER compte titres,
ce qui lui permet d’étre indépendant d'un
assureur et de son offre de fonds - vont pou-
voir investir hors mandat sur des fonds de
private equity gérés par Altaroc. « Le private
equity [achat de titres d'une entreprise non
cotée en Bourse, NDLR] est une classe d’actifs
quinous semble alignée sur I'horizon de place-
ment du PER. Ce sont deux composantes illi-
quides qui visent des périodes longues, d'au
moins dix ans », explique Sébastien
d’Ornano, président de Yomoni. Alors que
lessupports cotés,commeles ETF, sontliqui-
des, Iépargne placée sur des fonds de private
equity est bloquée plusieurs années. Et si le

gestionnaire donne un horizon de déblocage
a la souscription, celle-ci peut se révéler
approximative. Or, comme le PER est nor-
malementbloquéjusqualaretraite, cetteilli-
quidité est moins problématique.

« Le partenariat avec Altaroc dépasse le
PER, souligne Sébastien d’Ornano. Altaroc
propose deux fonds. Le fonds professionnel de
capital-investissement, accessible a partir de
100.000 eurosinvestis sur cinq ans, est déja dis-
ponible sur nos comptes titres. Dans les pro-
chainsjours, son fonds commun de placement
a risque sera accessible dans notre PER a par-
tir de 10.000 euros investis en une fois. » Tech-
niquement, Yomoni propose un unique
fonds, investi dans plusieurs fonds d’Altaroc,
avec une exposition internationale (dont
40 % aux Etats-Unis et 40 % en Europe). Si la
fintech n’a pas encore le nom des sociétés
composant son fonds de fonds, Sébastien
d’Ornano met en avant le millésime précé-
dent : « Altaroc a investi dans beaucoup de
licornes francaises dont Black Market et Pay-
Fit. » Toutefois, alors que ses traditionnels
mandats en ETF ne supportent que 16 % de
frais annuels (enveloppe, gestion et UC com-
pris), les seuls frais de gestion sur le fonds de
private equity s‘établissent entre 1,5 % et
2,5 % par an selon la somme investie. « Il faut
étre lucide, il est impossible de rester sur le
méme niveau de tarification avec le private
equity. Mais on vise des taux de rendement
interne nets de frais de gestion autour des
10 % », met en avant le président de Yomoni.

* LANCEMENT

D’UN COMPARATEUR

Aveclarrivée de ces nouveaux PER, les com-
paraisons deviennent difficiles. Dans ce con-
texte, l'initiative d’Active Asset Allocation,
qui propose aux gérants des outils d'ingénie-
rie financiére, pourrait venir en aide aux
épargnants indécis. A I'occasion du Salon
Patrimonia, fin septembre, il a inauguré un
comparateur en ligne de gestions pilotées de
PER et d'assurance-vie. Baptisé « mespepet-
tespilotees.fr », ce site compare les mandats
en fonction de leur performance nette de
fraisavecla possibilité deles trier en fonction
de leur indicateur de risque (le SRRI).

«Il s’agit d’'une version béta », prévient
Adina Grigoriu, fondatrice d’Active Asset
Allocation. Pour le moment, le comparateur
n'integre quune vingtaine de gestions pilo-
tées (partenaires du site), dont UAF Life
Patrimoine, une plateforme de distribution
dédiée aux conseils en gestion de patri-
moine, Tailor Asset Management ou
Meilleurtaux Placement. m

LA MAISON DE LA SEMAINE
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Cette maison de 140 m2, sur un
terrain de 1.900 m?, se situe a
Plouguerneau, a quelques pas
de la plage. Elle dispose de

4 chambres et d'un séjour de
27 m? donnant sur une terrasse.

La propriété offre une vue a
180° sur le port du Koréjou et
Ile Vierge. Prévoir une enve-
loppe pour des travaux d'isola-
tion, délectricité et de chauf-
fage, actuellement au fioul.

539.250 euros (honoraires
a la charge du vendeur)
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